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INTRODUCTION

Depuis Abelia, il existe différents moyens pour ressortir des statistiques :

+ LES STATISTIQUES CLASSIQUES

Il s'agit de statistiques permettant de sortir des moyennes sur le CA, les quantités vendus, ... Par type de vente,
sur une période, par client, ...

+ LES STATISTIQUES SPECIFIQUES

Il s'agit de statistiques sur les ventes (avec les notions de marge, de commerciaux, ...)

+ LES STATISTIQUES ARTICLES/ CLIENTS/ FAMILLES/ ...

Il s'agit de statistiques visualisables uniquement depuis les fiches articles, clients, familles, ... et elles permettent
de comparer les quantités vendues, le CA et les marges mois par mois et jusque sur les 3 derniéres années.

+ ABELIA STATS

Il s'agit d'un équivalent aux statistiques classiques mais avec plus de filtres, un temps de traitement plus rapide
et avec la possibilité de comparer jusqu'a 3 périodes.

! Pour plus d'informations sur Abelia Stats, se reporter a la documentation « Abelia Stats ».

+ L'EXTRACTEUR

Il s'agit d'extraire toutes les données du logiciel directement depuis la base de données.

' Pour plus d'informations sur I'extracteur de données, se reporter ad la documentation
®* / «L'extracteur de données ».

\7"AQU|M

Retour au Sommaire 1 2/18



LES STATISTIQUES

Solution globale informatique

LES STATISTIQUES CLASSIQUES

4+ Menu Ventes H.T. > Statistiques commerciales
ou
4+ Depuis le bureau d'Abelia en cliquant sur le bouton |

1.GENERAL

 CAlivre  CAGlobal * Verte HT
— -~
s ™ CAreste 3 livrer  CAfactund " Contréle facturation Le 25
: 3 " Verte au Comptair

Date de début : Date de fin:  [31/12/2015 Izl‘ | Période prédéfinie - ™ Vente au Comptoir PRO

Lundi Lundi ™ Toutes ventes

[ Testerla date de livraison

EioiE N Clizng| Ariicls | Complamert Aricls

Code analytique lieux négoeces - Type de statistiques : ———
Im [ ] «amEss | Commence parle code saisi * STAT GLOBAL
Sites © L AILF1Z. {" STAT DETAILLE
I De | | | & [z I |
[T Liste
Référence de groupage | |
" France " CEE e
Mos références | |
" Export " Hors CEE
& Tout & Tout [™ Faire apparsitre les redevances dans le résultat

Mature de commande | |

- Inclure les rézervations :
& Qi  Non © Uniguement résa. - Sélection du libellé articie & éditer dans fes
¢ Dufichieraticle ¢ Saisie en Baptéme ¢ Saisis sur les pisces
- Watore de fa quantits affches
' Quantité saisie

[~ Ajouter factures directes [~ Avec MAJ stock seulement

Ui o C dise | ité négative) 8 o ) .
r niguement retour marchandise (quantité negative) " Quartité saisie x Nb d'articles par condit.
™ Avoir seulemert ™ Exclure les avoirs = 7 Promot

[ Distinguer les articles vendus en promotion ou gamme
[™ Unigquemert les aticles vendus depuis gamme

[~ Uniquement les articles vendus en promation

W’egﬁ@ isuahisati L guit'tg -
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+ LETYPE DE CHIFFRE D'AFFAIRES

Choic CA
¢ CAcumulé commandé " CAlivra " CAGlobal
" CAreste & livrer " CAfacturé " Contréle facturation

CA cumulé commandé : |l s'agit du chiffre d'affaires passé en commande. Ce chiffre représente
la somme des lignes de commande y compris les lignes livrées, facturées et les réservations qui
sont des commandes théoriques. Les remises globales et spécifiques d chaque ligne de
commande sont déduites.

CA livré : |l s'agit du chiffre d'affaires livré. C'est la somme des lignes livrées facturées et non
facturées. La date prise en compte est la date de livraison.

CA global : Il s'agit de la somme du CA commandé et du CA des factures directes.
CA reste a livrer : Il s'agit du chiffre d'affaires commandé et pas encore livré.
CA facturé : Il s'agit du chiffre d'affaires facturé.

Contirédle facturation : || permet d'identifier toutes les commandes qui ont été livrées mais non
facturées.

+ LETYPE DE VENTES

% Verte HT Vente HT : Ventes professionnelles

& Verte TTC Vente TTIC : Vem‘e§ particuliers o ] B '

 Vente au Comptoir Vente au Comptoir : Ventes particuliers effectuées en saisie caisse
Vente au Comptoir PRO : Ventes professionnelles effectuées en

" Verte au Comptair PRO sdisie caisse

* Toutes ventes Toutes ventes : L'ensemble des 4 types de facturations

+ LA PERIODE

Date de début : 01/01/2015 = Date de fin ; 31122015 (= Période prédéfinie -
Mercredi Mercredi

C'est la période sur laquelle va s'appliquer la statistique.

Sélectionner une période prédéfinie en cliquant sur le bouton Ce bouton permet de
remplir automatiqguement les dates de début et de fin de période selon la période prédéfinie choisie.

Sinon, il est possible de saisir directement les dates dans les champs de saisie.

Période predéfinie A

Pour le CA cumulé commandé et CA reste d livrer, si on souhaite tester les dates de livraison prévues et non les
dates de saisie, il faut alors cocher la case o
[ Tester la date de livraison

\7"/lq>um
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+ LES OPTIONS

Différentes options sont possibles :

LES STATISTIQUES

Code analytique lieux négoces -
r I:l “AlFEs [T Commence parle code saisi
Sites : _AnF.

Type de statistiques :
* STATGLOBAL
{" STAT DETAILLE

™ De | | |a |z I
[T Liste

Référence de groupage | |
" France  CEE i

Mos reférences | |
 Export " Hors CEE
& Tout & Tout [ Faire apparsitre les redevances dans le résultat
- Inclure les réservations : s e | |
£ Qui = Non £ Uniguement résa. - Slection da libellé article & éditer daws les statist

% Dufichieraticle  Saisie en Baptéme Saisis sur les pidces

r Natore de i quostite affichde

[T Aouter factures directes [T Avec MAJ stock seulement

i
ol

31}
fu]

11}

™ Unigu
™ Avoir ement [T Exclure les avoirs

' Quantité saisie
" Quantité saisie x Nb d'articles par condit.

- i fn- e
[~ Distinguer les articles vendus en promation ou gamme
[~ Uniguement les articles vendus depuis gamme

[T Uniguemert les articles vendus en promotion

+ INITIALISATION DES CRITERES

Pour réinitialiser tous les criteres de sélection comme ils étaient par défaut, cliquer sur le bouton

Retour au Sommaire 7
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2.LES STATISTIQUES DETAILLEES

Les statistiques détaillées permettent d'appliquer un certain nombre de filtres & la sélection.

Pour accéder aux onglets concernés (Client, Article et Complément Article), cocher I'option suivante :

Type de statistiques :
" STAT GLOBAL
¥ STAT DETAILLE

2.1.LES DIFFERENTS FILTRES
Sur I'écran de sélection qui apparait, il est possible d'établir 2 types de filtre :

Les bornes (de ... & ...) : Cocher alors I'option Puis renseigner I'élément de début et de fin
dans les zones :

| | == [ ]

En cliguant sur le bouton « Alt + ...», il est possible de sélectionner manuellement I'élément &
rattacher & la zone de début et de fin de la borne.

Les sélections sous forme de liste : Cocher alors I'option I Lste Une liste vide va alors s'ouvrir :

-
40 Sélection dans une liste ‘ EIM
—
=21 Supor.listes
Code Libellé ]

s

Cliquer sur le bouton «_Ei_+ pour gjouter les éléments uns & un d la liste.

Le bouton «Suppr.+ permet de supprimer I'élément sélectionné ajouté & la liste.
Le bouton Suppr.tout permet de supprimer fous les éléments ajoutés a la liste.
Le bouton Suppr. listes permet de supprimer toutes les listes effectuées sur la statistique en cours.

Puis cliquer sur le bouton «. Valide s pour valider la liste.

\7"/lq>uu
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+ FILTRES DISPONIBLES DEPUIS L'ONGLET CLIENT :

Généra] Cient | icle| Complément Atice|

LES STATISTIQUES

Code client : IEs

tatpae ek

™ De | I

[T Lste
Code vendeur - AT

™ De | I

[T Lste

Chaine de magasin - AFil

™ De | I

[T Liste
Département / Secteur - AlFil»

[ De | |

™ Lste
Code catégorie - Al

™ De | I

[zzz

[T Lste
Code postal -

I De |
[T Liste

| & |zzz

Code statistique :

|_De|

| &

[T Lste

+ FILTRES DISPONIBLES DEPUIS L'ONGLET ARTICLE :

Général | Client | Article | Complément Aticle |

Code famille : « &Fl.

™ De | I

[T Liste
Code Variété AlF2 .

™ De | |

[T Liste

Code Conditionnement It

™ De | |

[T Liste
Code Taille . al-F5.

I~ De | I

[T Liste

Code interne AlteFE

Code type conditionnement :

™ pe | | & |zzZz

| T De |

[T Liste
Code mode de culture - ~ALEES

| &

[T Lste

™ De | I

|

[T Lste

Retour au Sommaire 1*
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+ FILTRES DISPONIBLES DEPUIS L'ONGLET COMPLEMENT ARTICLE :

| Géne| e | | Corplénert il

LES STATISTIQUES

Code forme : AlILE

™ De | | |3 |2z | |

[T Liste

Code sousfamille - Code lieu :

™ De | | & |zzz | I De | | a2 [z |
[T Liste I Liste

Marque : Code statut -

™ De | | & [zzz | T De | | & [zzZ |
I— Ligte I_ Liste

Saizon article :

[~ De | | & |zzz |

[T Liste

Sélection sur complément variété - Commence par ... Commence par ..
[~ Amosage |— Aucun — v| r [~ Hauteurs |— Bucun — v| r

[~ Couleurs |— Aucun — v| r [~ Recoltes |— Bucun — v| r

[~ Expostions |— Aucun — v| r [~ Rusticte |— Bucun — v| r

[ Feuillages |— Aucun — v| r [ Ltilisations |— Aucun — v| r

[™ Floraisons |— Aucun — v| r [ Bucun |— Aucun — v| r

Retour au Sommaire 7
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2.2.LES STATISTIQUES CLIENT

+ Onglet Client > Bouton «itatpar chert

Il s'agit d'obtenir des statistiques détaillées concernant les clients.

| Sélecton | Visuslsaton|

Code client début

Code client fin 777 ~AlEL
Chaine magasin début

Chaine magasin fin s ~AlE.
Département début

Département fin 7z @R
Vendeur début

Vendeur fin 7 <k
Catégorie début

Catégorie fin ~Al:E.

Code Touméedébut | | Code Touméefn  [ZZZZ77773

CA {Année en cours) compris entre | D.Dﬂl et | 55999 999DD|
CA (Annés N-1) compris entre | 000 e [ 9999999.00
CA (Année N-2) compris entre | 000 e | 9999999.00

Une fois la sélection établie, cliquer sur 'onglet « Visualisation ».

Si l'on souhaite conndaitre le CA détaillé par mois, utiliser 'option :

AMficherle CAparmois pour 1 W Année M W Année N-1 W Année N-2

Sélectionner le type de regroupement souhaité pour l'impression :

i) Edtion par client ") Edtion par chaine de magasin ' Edtion par dépattement ' Edition par vendeur
[T Avec saut de page

Pour exporter cette liste vers Excel, faire un clic droit sur le tableau puis & Exporter la table vers Excel...

Pour imprimer la statistique, cliquer sur le bouton  « Imprime

\ [N
["/—\C.)UIIA
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3.LA VISUALISATION

Une fois la sélection des critéres effectuée, cliquer sur me bouton «¥imalsatian: pour lancer la visualisation.

Le temps de traitement dépend du volume des données ftraitées, de la période
! sélectionnée et des critéres sélectionnés. Dans certains cas, ce temps peut donc étre
long. Il est possible d'appuyer sur la touche ECHAP pour interrompre le traitement.

Il est possible de consulter le résultat de la statistique selon un autre axe que regroupé par article.
Cliguer alors sur I'onglet concerné :

Atticle |Famille| Client | Client/Atticle| Atticle/Semaine| VRP | VRP /familles d'articles| Client/Famille| Catégorie Client| Article/C. douane|
Par exemple, pour obtenir le CA facturé par client et détaillé par article, consulter I'onglet « Client/Article ».

Chaque tableau est triable en fonction de la colonne de son choix. Pour trier le tableau, cliquer sur I'entéte de
colonne concerné pour effectuer un tri croissant ou décroissant dessus.

Il est possible de modifier I'entéte de la statistique affiché sur I'état d'impression. Cliquer sur le bouton ADE
pour modifier le texte affiché.

Pour exporter cette liste vers Excel, faire un clic droit sur le tableau puis & Exporter la table vers Excel...

Pour imprimer la statistique, cliquer sur le bouton HLW_“'EW
La présentation de I'état varie d'un onglet & l'autre.

4 LA SAUVEGARDE D'UNE STATISTIQUE

Il s’agit de sauvegarder les critéres de sélection choisis pour étre rappelés ultérieurement.
Une fois les critéres de sélection complétés, cliquer sur le bouton “anegards

Indiquer le chemin et le nom du fichier qui va contenir la sélection et cliquer sur « enregistrer ».
Ce fichier (au format .abe) pourra étre rappelé a posteriori pour recharger la statistique.

5.LE CHARGEMENT D'UNE STATISTIQUE SAUVEGARDEE

Il s’agit d'utiliser un ensemble de critéres de sélection qui a été sauvegardé auparavant.,

Cliguer sur le bouton Charger Sels | sglectionner le fichier concerné puis cliquer sur « ouvrir ».
Les critéres de sélection qui avaient été sauvegardés sont automatiquement renseignés sur I'écran.

\7"7AQU|UA
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LES STATISTIQUES SPECIFIQUES

1.LES STATISTIQUES VENDEUR /CATEGORIE /CLIENT

4+ Menu Ventes H.T. > Statistiques > Statistiques vendeur /catégorie /client

. | | Période
|7Du | A

[ Périnde prédéfinie l
- 'R-"aliu:ls ) ‘Jw % guitte o
Chlﬂ:re d‘ﬂﬂ:ﬂires faCturé Cliquer du bouton droit sur la table pour exporter vers Excel
Wendeur Catégorie Code client Mom client CP Ville CAHT. bE|

Y

Renseigner la période concernée ou sélectionner une période prédéfinie puis cliquer sur le bouton n..l@ﬂ%.f

Pour imprimer la statistique, cliquer sur le bouton h.,lw

Pour exporter la statistique vers Excel, faire un clic droit sur le tableau puis \X Exporter |a table vers Excel..,

Retour au Sommaire 7 ‘ AQUILA 11/18
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2.LES STATISTIQUES /MARGES

4+ Menu Ventes H.T. > Statistiques > Statistiques /marges
ou

LES STATISTIQUES

4+ Depuis une commande client puis faire CTRL + ALT + M (pour le client concerné uniquement)

Sélection; | Marges par clients/famille/articles | Table détail | Paemétrage |
- i r Type de venfes ——————
Type de piéce [~ Gestion lot foumisseur rmﬂ =
+ Commande * \Ventes HT
¢ Livrsison 7 Vertes TTC
 Facture {7 Toutes ventes
r Période r Choix de la date & tester
Du | 0170172015 Aas [ 3171272015 @ Date de commande
[ Fredéfinie ] " Date de livraison
Client début It Client fin 7]
Famille début AlsF2 Famille fin 777
Variété début It Variété fin FP7777777T
Vendeur debut AlFS. Vendeur fin 7|
Catégorie client début It+ Catégorie cliert fin 7l
Code inteme début Its Code inteme fin 7l
Lot début (e Lot tin YIS ITTT TSI
Prescripteur début AIFE. Prescripteur fin @
Nature Commande

Différents critéres de sélection/ filtres sont possibles : Les sélectionner puis cliquer sur le bouton « ¥alide » pour

lancer la statistique.

[S8lection] Marges par clients famile/aticles | Table détai | Paraméirage |

Choix du détail ou du total

kLl [ﬁ‘ ligne ariicle parpiéce ¢ Lignetotal aricls (" Famils (" Client ‘ ‘ccés ariclss  Visu cde four

lient jom client amille Jom famille pigce ate pidce farigte ndtionr| _Taille & article & & taille & erte it reviert large | % Marge | Pu Ver
[ Cient | Nomeci [ Famile | Nomfamile | N°pitce | Datepiéce | Vanété |Condiion| Taile | Libeléaricle |Libelé | Lbelétale | Gté | MiVente |Coi | Mt Marge | % Marge [PuVer B

[

Il faut définir un regroupement :

Choix du détail ou du total
[r‘ Ligne article par pigce % Ligne total article " Famillz " Cliert

» Ligne article par piéce : Regroupement par client puis par famille avec le détail article par

article avec le numéro de piece correspondante.

Ligne total article : Regroupement par client puis par article.
Famille : Regroupement par client puis par famille.

Client : Regroupement par client.

Le bouton Accés article: permet d'accéder a la fiche article correspondante a la ligne sélectionnée.

Wisu cde four , , . . . . N
Le bouton | permet d'accéder a la liste de commandes fournisseur de l'article correspondante a la

ligne sélectionnée.

\7"AQU|M
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+ IMPRESSIONS
Pour imprimer la statistique, cliquer sur le bouton w

- Choix du récapitulatif =
Pour imprimer un recap par article, cocher | & |igne aticle " Famille puis cliquer sur le bouton Imprime récap

~ Chobe du récapitulatif =
Pour imprimer un recap par famille, cocher | |ne aticle & Famille puis cliquer sur le bouton dmprime récap

Pour exporter la statistique vers Excel, faire un clic droit sur le tableau puis ‘x Exporter la table vers Excel.., ‘

+ TABLE DETAIL
Il est possible d'avoir un recap par famille puis par client de la statistique en cliquant sur l'onglet « Table détail ».

Siecion| Marges parclnt fale/sticies | Tabe dita | Paamirge.

N° pigce | Date pigc]  Qté | Mt Vente | Cout reviel Pu Verte| Mt B

Type | Cliert Nom client Famills Nom famille Variété |Condtionr] Taille Libellé article Libellé condttionnem| Libellé taille Lisu Emy

Pour exporter cette liste vers Excel, faire un clic droit sur le tableau puis ‘x Exporter |a table vers Excel..,

+ PARAMETRAGE
Il est possible de paramétrer certains critéres en cliquant sur l'onglet « Paramétrage ».

Coef sur frais de port

Liste des codes famille concemeés

Liste des codes forme concemés

|
|
Coef surfrais inteme

Liste des codes famile concemés

|
Liste des codes forme concemés | |

Famille 2 Libellé 2 Coef /vernte |@| |Pourles aricles hors négoce, il est possible de renseigner un
| |coefficient sur prix de vente afin de déterminer un colit de revient.
Ce coefficient est applicable par famille.
Ce coeflicient est utilisé uniguement dans le cas ol aucun colt de
revient n'a trouvé pour l'article.
BExemple :
Contrat, frais de déplacement, frais de prise en charge....
Exemple
Proc de vente =500
Coef =04

Cout de reviert =200

Marquer les lignes dont |la marge est <&

\ [N
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»  Coef sur frais de port

LES STATISTIQUES

Coef sur frais de port

Liste des codes famille concemés |

Liste des codes forme concemés |

» Coef sur frais interne

Coef surfrais inteme

Liste des codes famille concemés |

Liste des codes forme concemés |

» Coef sur vente par famille

Famille Libelle

Coef /vernte |8

Exemple :
Exemple :
Pric de vente =500
Coef =04

Cout de revient = 200

Pour les articles hors négoce, il est possible de renseigner un
coefficient sur prix de vente afin de déteminer un colit de revient.
Ce coefficient est applicable par famille.

Ce coefficient est utilisé uniquement dans le cas ol aucun colt de
revient n'a trouve pour |'article.

Contrat, frais de déplacement, frais de prise en charge.. ..

0,000 | ~ |

» Mise en évidence des faibles marges

Marquer les lignes dont |la marge est <&

Retour au Sommaire 7
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LES STATISTIQUES ARTICLES/ CLIENTS/ FAMILLES/ ...

1.LES STATS

LES STATISTIQUES

Il s’agit des tableaux statistiques pré-calculées qui permettent de consulter I'activité de la société durant une

année, par périodes mensuelles.

Ces statistiques sont disponibles depuis les fiches suivantes via I'onglet « Stats » :

Articles

Familles

Formes

Clients

Catégories client

Pays

Vendeurs et salariés
Secteurs géographiques

vV VvV VvV vV VvYy Yy

+ EXEMPLE DE STATISTIQUES OBTENUES DEPUIS LA FICHE D'UN CLIENT

,
) ABELIA - HORTIDEMO - STATISTIQUES - Version : 6.07.009 [EE

_FT 55 |PEPINIERES &9 e

|PLANTES ET JARDINS

B : liStats

~llols
CAHT An N
Féwrier 4 038,00 272527 284 57 10 575,00 6 206,32 -76,30 4 551,00
Mars 650,00 -72,00 -447 50 831500 5 886,55 645,48 5 001,00
Awril 4 153,00 287479 154,11 6 660,00
Mai 600,00 600,00 156,00
Juin
Juillet
Aolit
Septembre
Octobre 15 420,00 14 352,35 1595305 23 579,00 17 253,04 1561,16 24 652,00
Nowvembre 20 354,00 12 505,12 871,38 18 258,00 12 359,56 170552 10 184,00
Décembre 7051,00 1956,50 -2 238,28 3 525,00 235243 13,69 5 245,00
Total de l'année 56 201,00 35 084,954 551,63 77 016,00 52 560,07 5 045,32 68 805,00 ~
4 1 | 3

Graphique I Graphigue e

@ Quantité | @ Quantité N ) Quantité N-1 () Quantité N-2 - Stat

0 CA ) CAN 0 CA N1 0 CA N2

) Marge ) Marge N ) Marge N-1 (7 Marge N-2

Code regroupement statistique I:l

Date de création de la fiche l:l

Retour au Sommaire 7
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LES STATISTIQUES

Solution globale informatique

+ EXPORTS

Pour exporter le tableau vers Excel, faire un clic droit sur le tableau puis & Exporter la table vers Excel...

+ GRAPHIQUE « EN COLONNE »

Pour obtenir un graphique « en colonnes », sélectionner le type de valeur & comparer :

Graphi |
o ouee ol

.............

55 - PEPINIERES PLANTES ET JARDINS : Quantité

[ Qtés AnN
B Qtés N1
[] Qtés N2

Septembre
Novembre
Décembre

\ [N
)’AQUM
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LES STATISTIQUES

Solution globale informatique

+ GRAPHIQUE « EN CAMEMBERT »

Pour obtenir un graphique « en camembert », sélectionner le type de valeur & comparer :

(Graphique T
() Quantté N ) Quantité N-1 7 Quartité N-2
@ CA. N-1 @ CA N2

7 Marge N-1 ) Marge N-2

Puis cliguer sur le bouton

.0} Représentation graphig =g
E ]
l [ 55 - PEPINIERES PLANTES ET JARDINS : CA N
I |
v 5 8.27%
v L e [:] Janvier
B Février
[0 Mars

B A
[ Mai
B Juin
[] Juillet
B Aodt

[] Septembre
B Octobre

[
H
1
1
. B Novembre |
If

Bl Décembre
+ ACCES AUX STATISTIQUES CLASSIQUES

4 36,29%

Le bouton ‘__S_tat__,.; permet de d'accéder directement au module de statistiques classiques (cf. Rubrique les
statistiques classiques) avec un filtre sur le client correspondant & la fiche sur laquelle on se trouve.

\7"7AOU|UA
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LES STATISTIQUES

Solution globale informatique

2.LA MISE A JOUR DES STATS

Etant donné que les statistiques ne sont pas valorisées en temps réel, il est nécessaire de lancer un fraitement
de mise & jour de maniére réguliére (quotidienne ou mensuelle par exemple) :

v

Pour les ventes concernant les clients professionnels :
4+ Menu Ventes HT > Mise d jour des statistiques

v

Pour les ventes concernant les clients professionnels :
4+ Menu Ventes TTC > Mise & jour des statistiques

-
ABELIA - HORTIDEMO - MISE A JOUR DES STATISTIQUES : VENTES ALL..

Ce traitement utilize un partie importante des
ressources fichiers, il est préférable de le lancer
lorsque aucun autre poste ne travaille

Date limite de mise & jour des factures [31/12/2013
- Valider . Quitter

Par défaut, la date du jour s'affiche. Cliquer sur le bouton « ¥ahder . pour lancer I'actualisation.

' Attention le temps de traitement peut étre long, il est donc préférable de le lancer en fin
~.® / de journée pour les longues périodes.

3.LE CHANGEMENT D'ANNEE STATISTIQUE

Etant donnée que les statistiques sont affichées mois par mois, il faut indiquer & Abelia le moment de la fin de
saison ou on repart a 0.

Les stats de I'année N passeront alors en N-1, celles de N-1 en N-2, ...

Le changement de période est une opération importante pour une consultation correcte
des données statistiques sans quoi les chiffres seraient faussés.

Pour plus d'informations sur le changement d'année statistique, se reporter a la
documentation « Le changement de saison», rubrique « Changement de période
" statistique ».

1

\7"AQU|M
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